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BRINGS SOLUTIONS TO THE SURFACE

Willkommen zum Round Table 



• Die Veranstalter 

• VDW – Branchenverband und Messeveranstalter 

im Bereich Produktionstechnik
• Marktbewertung international (regional und Anwenderbranchen)

• Technologiekompetenz aus eigenen Forschungsaktivitäten und Partner-

schaft zur WGP (Wissenschaftliche Gesellschaft Produktionstechnik)

• Messekompetenz (Organisation, internationale Ausrichtung) –

METAV, EMO Hannover, ExpoMafe

• Messe Stuttgart – Messegesellschaft mit breitem 

Erfahrungshorizont in der Produktionstechnik

• Messekompetenz in der Branche: AMB, Moulding Expo, LASYS, T4M

• SWISSMEM als ideeller Träger
• Branchenkompetenz aus Markt- und Technologiesicht

• Messekompetenz (Schweizer Gemeinschaftsstände international)

IHRE 

ANSPRECHPARTNER

DER GrindingHub
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Ein starkes Team mit hoher

Branchen- und Messekompetenz international



• Das neue Drehkreuz der Schleiftechnik

• Treffpunkt des Angebotes und der Nachfrage international

• Lösungen für die Wertschöpfungskette der Schleiftechnik

• Technologie / Prozesse

• Maschinenkonzepte

• Automatisierung im Maschinenumfeld

• Digitalisierung

• Qualitätssicherung

• Den Bedarf und die Interessen der Kunden mit der Marke 

adressieren

• Aufhänger für die gemeinsame Kommunikation

• Bespielung von „Solutions“ in Sonderausstellungsbereichen

GRINDINGHUB –

DER NEUE 

BRANCHENTREFF 

DER 

SCHLEIFTECHNIK
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Eine Messe, die Identität schafft!

„Brings solutions to the surface”



• ”Grinding Solution Park” mit innovativen Produktions-

lösungen aus Industrie und Wissenschaft

• Angewandte Produktionslösungen

• Start ups (BMWi -Gemeinschaftsstand junge innovative Unternehmen)

• Innovationen aus der Wissenschaft (WGP)

(Bremen, Hannover, Aachen, Dortmund, Zürich)

• Digitalisierung in der Produktion

• Aktuelle Entwicklungen und Trends

• Live-Präsentation zur Interoperabilität in der Schleiftechnik mit umati

• Fachseminare hybrid zur Messelaufzeit

• Fachforen für Ausstellerpräsentationen in der Halle
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Einbindung der Fachkompetenz der

Branchenverbände VDW und SWISSMEM

mit ihren Partnern in der Wissenschaft

ATTRAKTIVITÄT 

DURCH EIN 

STARKES 

BEGLEITPROGRAMM 

MIT KUNDENNUTZEN



BILD UMATI
HANNOVER
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Kompetente Umsetzung innovativer Messeauftritte schafft Anziehung

• Gemeinschaftsstand AMB 2018• umati – auf der EMO Hannover 2019



• Spannungsbogen durch eine Webinarreihe

„GRINDING Solutions“  im Vorfeld der Messe
•  Interesse wecken

•  Kontakte anbinden und Leads generieren

•  Sichtbarkeit erhöhen

•  Reichweite international vergrößern

• Digitale Produktpräsentationen

• Intelligentes Match Making (digital – digital; real – digital)

• Webkonferenz in den ungeraden Jahren
• Kundenbindung im messefreien Jahr
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Umfangreiche Erfahrung der Partner zur Nutzung 

digitaler Formate gebündelt mit der 

Umsetzungsstärke der IndustryArena

HYBRIDKONZEPT 

FÜR EINE HÖHERE 

REICHWEITE
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Kompetente Umsetzung innovativer 

Messeauftritte schaffen Anziehung

30 Webinare – 1.550 registrierte User



• Pressearbeit in ausgewählten Märkten und wichtigen 

Regionen in der Vorphase der Veranstaltung
• Interviews MM, M+A, etc.

• Digitales Messe Preview für Fachjournalisten international 

mit Einbindung interessierter Aussteller
• Elevator Pitches zu Produktneuheiten und Innovationen

• ca. 6 Wochen vor Messebeginn

• Fachartikel und Interviews zu aktuellen Branchenthemen
• Technologie, Anwendungen, Märkte

• Aufbau reichweitenstarker Social Media Kanälen 
• LinkedIn, Twitter, Facebook, YouTube

• Ausstellerstatements
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KOMMUNIKATION 

ZUR 

AUSSTELLER-

UND BESUCHER-

ANSPRACHE

Erfahrene Presseteams des VDW und der LMS

mit internationaler Erfahrung und Netzwerken



ANBINDUNG DER 
STÄRKSTEN 
INTERNETPLATTFORM 
FÜR PRODUKTION
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Gezielte Ansprache relevanter Kundenkreise

• IndustryArena mit über 542.000 

registrierten Usern weltweit und einem Wachstum 

von 800 – 1.000 Usern / Monat

• Kommunikation über einen GrindingHub Newsroom 

• eMagazine (ca. 100.000 Zugriffe je Ausgabe)/Q2 2022 –

Schwerpunkt Schleiftechnologie

• Microsites für Aussteller und Übertragung von 

Produktinformationen in die GrindingHub Website

• Schlagwortgesteuerte Einbindung

• Weiterleitung von Fachbeiträgen aus Firmen-Newsroom in  
den GrindingHub Newsroom



ANBINDUNG STARKER 

FACHCOMMUNITIES

UND 

MULTIPLIKATOREN

INTERNATIONAL
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Gezielte Ansprache relevanter Kundenkreise

• Netzwerke der Verbände VDW, SWISSMEM und VDMA
• Netzwerk der europäischen Verbände in cecimo
• Schwesterverbände in Asien sowie Nord- und Südamerika

• Fachmessecommunity „Club of Metalworking“
• Instrument zur Besucherbindung im Messebereich

• Weiterer Ausbau durch Partnerschaften mit Clustern 

und Kundenverbänden
• Internationale Kontakte aus dem Multiplikatorenkonzept der 

EMO Hannover

• Kundenkontakte aus internationalen VDW-Symposien



GEMEINSAMES 

MARKETING 

FÜR DIE BESUCHER-

ANSPRACHE
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Durch gemeinsame Werbung zum Erfolg!

• Werbemittelpaket

• Poster, Flyer, etc.

• Unbegrenzt kostenfreie Kundeneinladung

• Digitale Eintrittscodes und Print-Voucher 

• Erfolgsmonitoring durch den Aussteller

• Social Media-Kommunikation - #grindinghub

• Twitter, Facebook, LinkedIn, YouTube

• Anzeigenschaltung (Print + Online)

• Fachzeitschriften national und international

• Reichweitenstarke Newsletter



ENTWICKLUNG 

DER AUSSTELLER-

ANMELDUNGEN
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Positive Resonanz des Marktes

bestätigt das Konzept der GrindingHub

•  Sehr guter Anmeldestand nach 4 Wochen

•  Breiter Zuspruch aus allen Produktbereichen

•  Wichtige Marktführer bereits angemeldet

•  Agathon, Anca, Blaser Swisslube, Danobat, Effgen, EMAG, 

Geibel + Hotz Häberle, Kapp, Liebherr, Meister Abrasive, Reishauer,     

Rollomatic, Saacke, Schütte, Stähli Läpp Technik, Supfina, 

Tesch Diamantgesellschaft, United Grinding, Vollmer, Ziersch

•  Intensive Ausstelleransprache in der EU und Übersee 

•  Auslandsvertretungen Messe Stuttgart

•  Verbände international

Achtung!  •  Kostenfreier Rücktritt bis 30. September 2021

•  Einbehalt bei Absagen und höherer Gewalt bis max. 25 %  



OPTIMALE UND 

ATTRAKTIVE 

AUFPLANUNG
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Eine gute Aufplanung schafft Nutzen und 

Mehrwert für Aussteller und Besucher

• Angedacht: Gruppierung der Produktgruppen in mehrere    

Einheiten und gleichmäßige Verteilung dieser auf die       

Messehallen

• Platzierung der Sonderstände und Foren in        

unterschiedlichen Hallen

→ gleiche Attraktivität und Anziehung der Hallen 

für die Besucher

→ gleichmäßige Durchströmung der Hallen 

durch die Besucher



DURCH 

ERFAHRUNG

LERNEN

SEKTORIELLE 

AUFPLANUNG DER 

METAV
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Maschine

Werkzeuge

Qualitätssicherung
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GELÄNDEÜBERSICHT

• Halle 7 – 9:  je 10.500 m²

Halle 10: 14.600 m²

• Flexibilität für Hygieneanforderungen

• Besucherzugang mit Priorität durch 

Eingang West 

Kongress West

• 4 flexibel gestaltbare Tagungsräume
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OPTIMALE 

LOGISTIKPLANUNG:

BESCHICKUNG 

FÜR DEN 

AUF- UND ABBAU
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KONGRESS WEST –

GESAMTFLÄCHE  

1.440 M² MIT ALLEN 

ERFORDERLICHEN 

SERVICE-

EINRICHTUNGEN

Kongressbereich im 1.OG 

mit 1 – 4 gestaltbaren 

Tagungsräumen 



DAS 

INTERNATIONALE 

DREHKREUZ 

DER 

SCHLEIFMITTEL
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• Direktverbindungen aus 123 Destinationen

• Fußweg zum Messegelände



SCHNELLER 

ZUGANG 

MIT AUTO 

UND BAHN
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WEITLÄUFIGE 

REGIONALE 

ANBINDUNG

DURCH DAS 

NAHVERKEHRSNETZ

20



PARKPLÄTZE

FUSSLÄUFIG
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• klar fokussiert

• international ausgerichtet

• fachlich stark positioniert

• bestmöglich organisiert

• modernes, hybrides Messekonzept 

• Webkonferenz in den ungeraden Jahren

DER NEUE

BRANCHENTREFF 

FÜR LÖSUNGEN 

IN DER 

SCHLEIFTECHNIK
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Mit der Branche für die Branche



JETZT AKTIV DIE 

GrindingHub
MITGESTALTEN.

WIR FREUEN UNS JETZT 

AUF IHRE FRAGEN.

BRINGS SOLUTIONS TO THE SURFACE

Martin Göbel

Leiter Messen (VDW)

Tel.: +49 69 756081-54

E-Mail: m.goebel@vdw.de

Gunnar Mey

Abteilungsleiter Industrie (Messe Stuttgart)

Tel.: +49 711 18560-2627

E-Mail: gunnar.mey@messe-stuttgart.de

Presseanfragen: Sylke Becker

Leiterin Presse- und Öffentlichkeitsarbeit (VDW)

Tel.: +49 69 756081-33

E-Mail: s.becker@vdw.de
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